
WIR SUCHEN SIE!

Zur Verstärkung unseres Teams in Oberhausen suchen wir ab sofort eine/n engagierte/n  

Ihre Aufgaben:
�	 aktiver Vertrieb von chemischen Produkten
�	 Erstellung von Angeboten
�	 Entwicklung von Präsentationen für Kunden und 
 Führen eigenständiger Vertragsverhandlungen
�	 Ausbau langfristiger Partnerschaften mit Kunden 
 und Lieferanten, Betreuung von Bestandskunden 
 (national und international)
�	 kontinuierliche Kunden- und Marktentwicklung 
 (Marktanalysen und Entwicklung neuer Projekte)
�	 Einkaufs- und Verkaufs-Order-Processing

Was wir bieten:
�	 moderne, abwechslungsreiche und 
 vielseitige Arbeitsstelle
�	 leistungsgerechte Vergütung
�	 flexibles Arbeitszeitmodell
�	 flache Hierarchien
�	 persönlicher Gestaltungs- und 
 Entwicklungsspielraum
�	 kollegiales Umfeld

VERTRIEBSMITARBEITER/IN ODER 
JUNIOR SALES MANAGER/IN (M/W/D)

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbungs-
unterlagen, die Sie uns bitte, mit Angabe 
Ihrer Verfügbarkeit, kurzfristig zusenden 
wollen; bitte ausschließlich per E-Mail an 
bewerbung@bluestonemc.de.

Die Bluestone Germany GmbH ist eine Neugründung der Lomberg GmbH, einer seit 1956 festen 
Größe im Chemiehandel – ansässig in Deutschland – und der spanischen Bluestone Metals & 
Chemicals Europe S.L.U.. Die Bluestone Germany handelt (Import und Export) mit metallischen 
Salzen und Oxiden sowie organischer Grundstoffchemikalien für industrielle Prozesse, insbesondere 
der verarbeitenden Industrie, in den Bereichen Glas, Keramik, Elektronik und Korrosionsschutz. 
Die Bluestone Germany ist Teil eines starken Unternehmensverbundes. Internationale Kontakte 
garantieren ein interessantes und abwechslungsreiches Betätigungsfeld.

Werden Sie noch heute ein Teil der Bluestone Germany.
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Ihr Profil
�	 erfolgreicher Abschluss einer kaufmännischen 
 Ausbildung (z.B. Industrie- oder Groß- und 
 Außenhandelskaufmann/-frau)
�	 Berufserfahrung und Branchenkenntnisse in der 
 Chemie sind von Vorteil
�	 gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift/guter 
 Kommunikationsstil in englischer und deutscher 
 Sprache
�	 Kenntnisse in den gängigen MS-Office Produkten 
�	 Kenntnisse SAP/Erfahrung im Umgang mit 
 ERP-Systemen von Vorteil
�	 eigeninitiatives und selbstständiges Arbeiten
�	 hohe Sozialkompetenz und analytisches Denken
�	 Freude am aktiven Vertrieb und der 
 Kommunikation mit Kunden und Lieferanten
�	 Bereitschaft zu Reisetätigkeit im In- und Ausland

in Vollzeit.


